
"Kann-Soll-Muss" man per DVTrontgen?
Zum vierten Mal Iud die pluradent AG & Co KG zum DVT-Symposium "science meets practice" ein. In Hamburg informierten am 12. September
2009 Referenten aus Hochschule und Praxis Zahnarzte Uber die Technik der dentalen Volumentomographie (DVT), das Indikationsspektrum, die
Vorteile flir Patienten und den wirtschaftlichen Nutzen flir die Praxis.

Abb.T: Obwohl in der konventionellen 2D-Planung mit der Panoramaschichtaufnahme (links)
ausreichend Sicherheitsabstand zum Mandibularkanal eingehalten wird, kann sich ein ganz anderes
gravierendes Risiko - eine Perforation des Bohrers in den Mundboden - ergeben, wie man auf einer
DVT-Aufnahme mit ausgedehnter Iingualer Einziehung des Unterkiefers (rechts) erkennt. Bildnach-
weis: Professor Dr. Dr. Stefan HaBfeld, Dortmund

Abb. 2: Insuffizi-
ente Wurzelspit-
zenresektion: ON
Iinguale Anteil der
Wurzel yon Zahn 13
ist unvollstandig
resiziert.
Bildnachweis:
Thomas Pfeiffer,
Peine

Abb. 3: Panoramadarstellung: GroBe Knochen-
destruktion, die auf dem herkiimmlichen OPG
nicht zu diagnostizieren war. Bildnachweis:
Thomas Pfeiffer, Peine

In seiner Einfiihrung verdeut-
lichte der wissenschaftliche Leiter
des Symposiums, Professor Dr. Dr.
Stefan HaBfeld, neben den Unter-
schieden zwischen der DVT -Tech-
nologie und Panoramaaufnahmen,
vor allem auch den Nutzen der neu-
en Technik.

Mit DVT schaut man in die dritte
Dimension

Der besondere diagnostische
Vorteil des DVT-Rontgens liegt da-
rin, dass durch die raumliche Dar-
stellung Lagebeziehungen erfassbar
werden. Neben Professor HaBfeld
(Abb. 1) prasentierten die Refe-
renten Beispiele (Abb. 2 und 3) aus
der konservierenden Zahnheilkun-
de und gingen auf pragnante Faile

aus der zahnarztlichen Prothetik,
Funktionsdiagnostik, allgemeinen
Chirurgie, Kieferorthopadie und
Implantologie ein.

Dr. Carsten Stockleben beein-
druckte die Teilnehmer mit einer
Reihe von Anwendungen der DVT-
Technologie in den Bereichen Im-
plantologie, Implantatplanung,
Chirurgie und besonders bemer-
kenswerten Fallen aus der Endo-
dontie. Er resiimierte: "Wir moch-
ten DVT nicht mehr missen, man
sieht vor dem Eingriff, was einen
erwartet. Ich mochte moglichst viel
Sicherheit haben - fiir mich und
meine Patienten." Dr. Helmut Ste-
veling spann den Faden weiter: von
der dreidimensionalen Diagnostik
iiber die sich anschlieBende digi-
tale chirurgische und prothetische
Planung bis hin zu virtuell kons-
truierten und individuell gefrasten
Abutments.

Gewinn ansteuern
Zahnarzt Thomas Pfeiffer nahm

seine Zuhorer mit auf eine interes-
sante Reise in die Welt der Zahlen.
Das Resiimee seiner Wirtschaftlich-
keitsberechnungen zur Anschaf-
fung und achtjahrigen Amortisati-
onsspanne eines DVT-Gerates: Von
Anfang an konne man in die Ge-
winnzone fahren. Dafiir geniigten
schon zwei Aufnahmen pro Woche.
An einem Beispiel rechnete er vor,
dass dazu bei einer achtjahrigen
Abschreibungsdauer ein Umsatz
von 34.000 Euro pro Jahr erfor-
derlich sei - ein Betrag, der durch
etwa hundert privat abgerechnete
DVT-Aufnahmen zu erzielen sei.
Bei der Kostenaufstellung legte er
ein groBvolumiges DVT-Gerat im
Wert von 150.000 Euro zugrunde,
beriicksichtigte Zinsen und War-

tungskosten und kalkulierte auch
einen dreiBigprozentigen Gewinn
ein. Die Privatabrechnung sei aus
seiner Erfahrung kein wirkliches
Hindernis: "Mit einer adaquaten
Patientenkommunikation, die den
Nutzen und die Sicherheit in den
Mittelpunkt riicke, sei das ,Ver-
kaufen der Privatleistung DVT' zu
erreichen. Dariiber hinaus betonte
Pfeiffer, dass die DVT-Anwendung
ihrerseits zusatzlichen Umsatz ge-
neriere und helfe, attraktive Patien-
tengruppen zu erschlieBen.

Die Technik und was sie leistet
Mit der Bilddarstellung und Bild-

analyse, den diagnostischen Vortei-
len gegeniiber dem 2D-Rontgen, der
praimplantologischen Planung und
der DVT-Technik beschaftigte sich
Dr. Christian Scheifele. Seine ScWuss-
folgerung zum Einstieg in die DVT-
Welt: "Machen Sie es bald - machen
Sie es richtig - machen Sie es nicht
allein!"

In der Diskussion kamen neben
Fragestellungen zu konkreten An-
wendungsgebieten auch das "Soll-
Sollte-Kann" zur Sprache. Professor
HaBfeld sprach die mittlerweile ver-
offentlichte Leitlinie zum DVT-Ein-
satz der Deutschen Gesellschaft fur
Zahn-, Mund- und Kieferheilkunde
(DGZMK) an. Diese steht auf der In-
ternetseite der DGZMK (http://www.
dgzmk.de/ zahnaerzte/wissenschaft-
forsch unglleitlinien/ details/ docu-
men t/ den tale- vol umen tomogra-
phie-sl.html und auf: http://www.
uni -duesseldorf. del awmf!ll/ 083-005.
htm).

Darin seien verschiedene Gra-
de der EmpfeWung durch ein "Soil",
"Sollte" und "Kann" ausgedriickt.
"Fast ein Muss liegt bei bestimmten
Komplikationen vor, dies zeigen Gut-
achterfalle", so Professor HaBfeld.

Das Profil der Praxis bestimmt
das Geriit

Dr. Wolfram Schon, Leiter Stra-
tegisches Marketing bei pluradent,
betonte in seiner kurzen Einfiihrung
die Rolle von pluradent im Entschei-
dungsprozess. Nicht das Gerat an
sich, sondern die Indikationen und
das Behandlungsspektrum der Zahn-
arztpraxis stehen im Mittelpunkt

der Auswahl. Pluradent hat unter
anderem einen Entscheidungsbaum
entwickelt, der dazu beitragt, nicht
einfach ein DVT-Gerat herauszusu-
chen, sondern zur Bestlosung fur die
Praxis zu kommen. In der Zusam-
menfassung dankte er den Referen-
ten des DVT-Symposiums fiir ihre
konkreten Informationen, die die
Teilnehmer mit fundiertem Wissen
iiber die Indikationsbreite und die
Einfuhrung der zukunftsweisenden
DVT-Technik in ihrer eigenen Pra-
xis "versorgt" hatten.

Die Referenten des pluradent
DVT-Symposiums am 12.09.2009
in Hamburg:

Professor Dr. Dr. Stefan HaBfeld,
Direktor der Klinik
fiir Mund-, Kiefer-
und Gesichtschir-
urgie des Klinikums
Dortmund und
Lehrstuhlinhaber
der Universitat Wit-
ten/Herdecke

Dr. Christian Scheifele, Charite
Centrum CC 3 fiir Zahn-, Mund
und Kieferheilkunde, Bereich Oral-
medizin, zahnarztliche Rontgeno-
logie und Chirurgie, Berlin

Dr. Carsten Stockleben, Gemein-
schaftspraxis Drs. Stockleben und
Zentrum fur Prophylaxe und inno-
vative ZahnMedizin, Hannover

Zahnarzt Thomas Pfeiffer, Gemein-
schaftspraxis Pfeiffer und Platen,
Peine

Dr. Helmut Steveling, Oberarzt,
Abteilung MKG-Chirurgie des Uni-
versitatsklinikums Heidelberg

Weitere Informationen zu den
DVT- Veranstaltungen:

Pluradent AG & Co KG
KaiserleistraBe 3
63067 Offenbach

Telefon: 069/ 82983-192
Telefax: 069/82983-290

E-Mail: info@pluradent.de
Internet: www.pluradent.de
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